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Konsultant ds. sprzedazy w branzy ogrodniczej
© |Lokalizacja: Polska/Ukraina | Godziny pracy: niepetny/petny wymiar godzin

| ® Wyksztatacenie ogrodnicze/ doswiadczenie w ogrodnictwie/ w trakcie nauki lub podobne

Czy interesujesz sie ogrodnictwem i wiesz, jak przeksztatci¢ mozliwosci komercyjne w sukces? Czy
chcesz doradzac i wspierac ogrodnikéw oraz partneréw handlowych, aby dalej zwiekszaé nasz udziat
w rynku? To Twoja szansal

O Lumiforte @

W Lumiforte fgczymy innowacyjnos$é, zréwnowazony rozwdj i prace zespotowg, aby uczynic Swiat
bardziej ekologicznym i wydajnym. Nasze zaawansowane technologicznie powtoki optymalizujg
klimat w szklarniach na catym swiecie, a nasze produkty do znakowania boisk sportowych
wyznaczaja linie na boiskach w catej Europie. Dzieki zaktadom produkcyjnym w Holandii i Francji oraz
klientom w ponad 70 krajach, kazdego dnia wywieramy wptyw na Swiat!

U nas masz przestrzen do rozwoju, wspoétpracy i prawdziwego dziatania. Nic dziwnego, ze
otrzymalismy certyfikat Great Place to Work!

Wiecej informacji o naszej organizacji znajdziesz na stronie www.lumiforte.com.

Twoja rola jako konsultanta ds. sprzedazy w sektorze ogrodniczym

Na tym wszechstronnym stanowisku bedziesz podnosi¢ poziom rynku w Europie Pétnocnej. Bedziesz
doradzac¢ ogrodnikom i partnerom handlowym w zakresie naszych powtok i tego, jak mogg one
maksymalnie wykorzystac naturalne swiatfo stoneczne. Twoja dziatalnos¢ bedzie sie koncentrowac
na krajach potnocno-wschodniej Europy, gtéwnie Polski/Ukrainy.

Bedziesz czesto podrdézowad i odwiedzac przedsiebiorstwa zajmujace sie uprawg szklarniowa, ktérzy
stosujg nasze powtoki przy uzyciu najnowszych technik. Ta rola ma charakter zaréwno reaktywny
(odpowiadanie na pytania, rozwigzywanie reklamacji), jak i proaktywny (przekonywanie nowych
klientéw i rozwijanie istniejgcych relacji).

Zostaniesz cztonkiem naszego zespotu sprzedazy EMEA i bedziesz podlegac kierownikowi ds.
handlowych. Bedziesz scisle wspétpracowac z kolegami z zespotu oraz z naszg siedzibg gtéwng w
Baarle-Nassau.



Co bedziesz robic¢?
Odwiedzanie uzytkownikéw koricowych — ogrodnikdéw na terenie Polski (potencjalnie Ukraina)

Doradzanie, szkolenie i wspieranie klientéw za posrednictwem réznych kanatéw (osobiscie,
telefonicznie, pocztg elektroniczng, Teams, WhatsApp)

Reprezentowanie Lumiforte na targach, seminariach i wydarzeniach.
Aktywny udziat w zwiekszaniu naszej sprzedazy oraz sygnalizowanie szans i zagrozen.

Rejestrowanie i analizowanie pytan i skarg klientéw w celu wypracowania najlepszych rozwigzan.

Co mozesz wnies¢ do zespotu?
¢ Ukonczone wyksztatcenie srednie lub wyzsze w odpowiednim kierunku badz w trakcie nauki
e Znajomos¢ rynku ogrodniczego

e Jestes$ zorientowany na klienta, masz uporzgdkowany sposdb myslenia i potrafisz znalez¢
rozwigzania.

e Masz silne umiejetnosci komunikacyjne i szybko budujesz zaufanie.
¢ Doskonata znajomos¢ jezyka polskiego, komunikatywna jezyka angielskiego.
e Potrafisz obstugiwac pakiet MS Office i systemy CRM.

e Lubisz duzo podrézowac.

Co oferujemy?

B Kluczowa role w naszej rozwijajacej sie miedzynarodowej organizacji.

¢ Dobre warunki pracy, w tym:
e System premii za osiggniecie celéw
e Stuzbowy samochdd
e Stuzbowy laptop iiPhone

* Mozliwosci szkoleniowe, dzieki ktédrym bedziesz sie dalej rozwijaé

Gotowy, aby wywrze¢ wptyw? Aplikuj juz teraz!

Mozesz to zrobic, klikajac link do swojego profilu LinkedIn lub wysytajgc e-mail na adres:
michel.kooiman@lumiforte.com.

Jestes zainteresowany, ale masz jeszcze pytania? Zadzwon lub wyslij wiadomo$¢ do Barta
Hergaardena (+31 6 15895488) lub Angeliki Kowalskiej(+48 695 709 050).



